
Do³¹cz do #TeamHuawei

Regionalny Manager ds. Sprzeda¿y

  1 grudnia od 9:00 do 19:00 czekamy na Ciebie w 11 miastach

Zakres obowi¹zków:

• Budowanie partnerskich relacji biznesowych z klientami. 

• Tworzenie d³ugoterminowych strategii sprzeda¿y i inicjatyw marketingowych. 

• Zarz¹dzanie zespo³em specjalistów ds. sprzeda¿y i promotorów

• Systematyczna analiza i raportowanie wyników sprzeda¿y, oczekiwañ rynku, konkurencji i trendów. 

• Budowanie i zarz¹dzanie kana³ami sprzeda¿y wspólnie z partnerami Huawei. 

• Zarz¹dzanie relacjami z partnerami Huawei. 

• 

• Osi¹ganie miesiêcznych i rocznych celów sprzeda¿owych. 

• Zarz¹dzanie i nadzorowanie procesu sprzeda¿y od przedsprzeda¿y przez testy produktów do sprzeda¿y. 

Wymagania:

• 

• 

• 

• 

• 

• 

• 

Oferujemy:

• Atrakcyjne wynagrodzenie.

• Profesjonalny system szkoleñ.

• Bogaty pakiet socjalno-motywacyjny.

• 
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O Huawei Consumer Business Group 

 

 

 

w Indiach i Chinach.

 

z nami telefonicznie pod numerem +48 600 347 802. Spiesz siê! Pierwszy nabór potrwa do 30.11.2017.

Zapewniamy, ¿e Twoje CV zawieraj¹ce dane osobowe bêdzie traktowane jako poufne i bêdzie wykorzystane wy³¹cznie na potrzeby rekrutacji.

ul. Podwale 84


